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¢Esta la pyme espariola
preparada para crecer?

spaiia empieza a salir de la

crisis. Este mes de abril, el

Gobierno enviaré a la Comi-

si6n Europea una revisién al
alza de la estimacién de crecimiento
del PIB de en torno al 2,4%. De
hecho, el servicio de estudios de
BBVA ya ha elevado su prevision
hasta el 2,7%. Las ofertas de crédito
estdn regresando a las pymes proce-
dentes de la banca, y desde la inyee-
ci6n de liquidez anunciada por el
BCE, la Bolsa espafiola no ha dejado
de revalorizarse.

Si bien nuestra economia debe en-
frentarse atn al grave problema del
paro, estos son sintomas de una eco-
nomia que se empieza a encontrar en
buen estado, en un clima de modera-
do optimismo, muy apropiado para
el crecimiento de las pymes espafio-
las, que después de afios muy difici-
les, esperan, por fin, un despegue en
las ventas a medida que se vaya recu-
perando también el consumo.

El gran reto de la pyme espafiola
es ganar tamafio. Segin el Directorio
Central de Empresas, el 99% de las

Energia y Turismo. La pregunta es si,
después de un tiempo limitandose a
bsistir, 1a pyme fiola esté real-
mente preparada para crecer y c6mo
ha de hacerlo, porque esté claro que
necesita crecer y ganar tamafio. En
este sentido, el crecimiento empresa-
rial es necesario, pero requiere una
planificacién y una estructura sélida,

ell de un buen nd

de proy presariales
que necesitan crecer para sobrevivir.
Asimismo, las pymes que han sobre-
vivido a la crisis también necesitan
crecer y ganar tamaiio y, en general,
nuestras pymes no estin dotadas de
suficientes mecanismos de protec-
ci6n ante los riesgos inherentes a los

porque también genera tensiones fi- | mercados.

i y d das de re- La gestién y el control de estos
CUrsO0s. X riesgos no siempre gozan de un alto
Para crecer, la pyme espafiola debe- | grado de profesionalizacién. Los
ré buscar fuentes de financiacién y proy , por ejemplo, nor-
saber aprovechar las nuevas condicio- | malmente nacen sin un departamen-
nes que estin ofreciendo las entidades to financiero muy profesionalizado y,
bancarias. En teorfa, una pyme viable | a medida que crecen, sus necesida-
no deberia tener problemas para fi- des se sofistican y no siempre sus
nanciarse en un contexto gestores son capaces de acompafiar
favorable. Sin embargo, muchas solici- | profesionalmente este crecimiento
tudes de crédito fracasan, pese a soste- | en materia comercial, operativa y fi-
ner proyectos viables. Esto se debe, nanciera, campos en los que se pro-

damentalmente, a la falta de rigor | ducen fuertes tensiones.
a la hora de presentarlas. Las entida- La forma més rdpida de mejorar el
des financieras necesitan proyectos control de este tipo de riesgos es
viables y condiciones confortables ganar tamafio para hacer més s6lida
para dar financiacién, y la empresa la estructura de la empresa. La cues-

debe saber que debe convencer y ven-

tion es que los sectores en los que se

empresas en Espafia son pymes de der profesionalidad. No ob exis- las pymes fiolas son
menos de 250 empleados. El 95,7% ten alternativas de financiacién poco | muy maduros porque no crecen y,
del total de emp espaiiolas tiene | exploradas por la pyme espaifiol por tanto, buscar la mejora del
menos de 10 empleados, un dato 3,6 | como fondos de inversién o de fondos tamafio mediante el aumento de la
puntos por encima de la media euro- de capital riesgo. Hoy en dfa son alter- | facturaci6n, aun exportando, es
pea, tal y como revela el informe Re- nativas factibles, y no vendria mal que | complicado.

trato de las pyme elaborado por la la banca comenzara a notarlo. La pyme puede plantearse opcio-

Subdireccién General de Apoyo a la
Pyme del Ministerio de Industria,

La crisis, ademés del cierre de mu-
chas , también ha g d

nes complejas y a menudo caras para
crecer, como innovar buscando ni-

Para.
crecer, la

espafiola
debera
buscar
fuentes de
financia-
ciény
saber
vechar
nuevas
condicio-
nes de las
entidades
bancarias”
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chos rentables de mercado, exportar
o, incl ionalizarse, pero,
complementariamente a lo anterior,
también puede buscar operaciones

de integracién con otras emp de
su sector, planteindose compras, si
cuenta con suficiente misculo
financiero, o, incluso, fusiones, por-
que no debe perder de vista que, con
més tamaio, competird mejor y
podré ser més rentable de forma maés
répida, con lo que su posicién serd
mas solida.

Este tipo de operaciones son muy
poco convencionales en el &mbito de
la pyme espaiiola, y es una verdad
pena. Son opciones que deberfamos
fomentar quienes nos consideramos
expertos en el asesoramiento a las
pymes y, también, la propia Adminis-
tracién piblica, que deberia apoyar-
las porque constituirian estrategias
de actuacién muy beneficiosas para
todos los agentes econémicos y so-
ciales de este pafs.

En definitiva, la pyme espafiola
tiene ante si un panorama realmente
prometedor si pretende conseguir el
reto de hacerse més grande. Este
seria un salto de madurez exponen-
cial, bueno para todos, por supuesto
para las propias pymes, pero tam-
bién para el conjunto de la economia
espafiola, que veria c6mo su tejido
empresarial se vuelve mucho méis
competitivo y s6lido ante futuras
tormentas.
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